
TECBANK BUSINESS GROWTH OFFICE Mapa de Fontes de Capital Empresarial | TECBANK

Material educativo gratuito. Não representa promessa de aprovação de crédito. Página 1
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Um mapa prático para mostrar que capital empresarial pode vir de várias
fontes: bancos, fornecedores, garantias, recebíveis, cooperativas, fundos e
parceiros.

Como usar este material
Este documento foi criado para orientar empresários antes de buscar capital,
financiamento ou reestruturação. Use como ponto de partida para conversar com a
equipe TECBANK e transformar informação em plano de ação.

Próximo passo: solicite uma análise em tecbank.com.br ou fale com um especialista TECBANK.

1. O erro comum
Muitos empresários conhecem apenas banco, cartão, limite e Pronampe. O mercado de
capital empresarial é maior. A escolha errada pode gerar custo alto e pouca eficiência.

2. Fontes principais
Fonte Quando pode fazer sentido Atenção

Banco tradicional Capital de giro, relacionamento,
limite PJ

Exige histórico, movimentação,
garantias e capacidade

BNDES / programas públicos Investimento, máquinas,
expansão, projetos

Enquadramento não é
aprovação automática

Cooperativas Empresas locais,
relacionamento e taxas
competitivas

Depende de cadastro, perfil e
política interna

Fornecedores Compra de estoque,
matéria-prima e prazo
operacional

Negociação exige volume,
reputação e previsibilidade

Recebíveis / FIDC Empresas com vendas a prazo
e carteira recebível

Avaliar custo, concentração e
recorrência

Home Equity Capital com garantia imobiliária Exige imóvel, análise e
responsabilidade no prazo
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Investidor / sócio estratégico Escala, tecnologia, expansão
agressiva

Diluição societária e
governança

3. Capital escondido dentro da operação
✓ Melhorar prazo com fornecedor pode liberar caixa.

✓ Reduzir estoque parado pode gerar capital imediato.

✓ Antecipar recebíveis sem análise pode custar caro.

✓ Venda é o motor: sem venda, capital vira dívida.

4. Como a TECBANK organiza o mapa
✓ Diagnóstico do objetivo empresarial.

✓ Leitura bancária e operacional.

✓ Análise de documentação e capacidade.

✓ Direcionamento para a fonte de capital mais adequada.

TECBANK: inteligência empresarial antes do crédito. A análise técnica não garante aprovação,

mas ajuda a empresa a entender riscos, caminhos e preparo antes de assumir compromissos

financeiros.


